SOLUTIONS

| Ordini concordati |

La gestione flessibile
per gli ordini aperti




Gestione puntuale dei prodotti
da ordinare e consegnare

[l modulo Ordini l:nnnnrdati@ viene incontro alle esigenze delle aziende
che hanno la necessita di pianificare in modo dinamico i quantitativi di
prodotti da consegnare e/o ordinare nel breve, medio e lungo termine.
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| vantaggi degli Ordini concordati

¢ Funzionalita Standard Mago.net®
¢ Inserimento semplice e preciso
e Gestione dei riferimenti standard

¢ Applicato al Ciclo Attivo e al Ciclo Passivo




Conservando le logiche interne di Mago.net® di
Microarea, , come ad esempio la valorizzazione
o il roll-back, gli Ordini concordati consentono di
definire, in base ad una previsione, quantita,
prezzi e tempi di evasione sia per gli ordini
emessi a fornitore che per quelli ricevuti dai
clienti.

Loperativita € semplice e immediata tramite
I'apposito pulsante di caricamento presente nel

modulo ordini di Mago.net®, che puo essere
utilizzato indistintamente sia per il ciclo attivo
che passivo.

Possibilita di confrontare i dati consuntivi
rispetto a quanto stabilito in fase di preventivo.
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Note tecniche
e Componenti utilizzati: TaskBuilder.net
e Database supportati: SQL Server

e Prima Release Mago.net® compatibile: 3.9.0

e Minima configurazione di Mago.net® richiesta: Advanced Pack, Ordini clienti e fornitori
e |l verticale e sviluppato per Mago.net® ed é compatibile con le Pro-Lite, Professional ed
Enterprise Edition



Partner tecnologico e
consulente di fiducia

[ P e
LTECH opera nel settore dell'Information Technology da oltre dieci anni, offrendo servizi alle imprese alle quali

si propone come consulente di fiducia.

Uinformatica ormai costituisce il sistema centrale di un‘azienda: per questo motivo le nostre competenze si
focalizzano su efficienti software gestionali come Mago.net® di Mﬁ:ROAREA® e sull’integrazione dei sistemi
preesistenti: questo permette alle aziende di migliorare progressivamente i flussi informativi senza sacrificare
investimenti pregressi.

i-Tech e in grado di affiancare passo-passo o integrare il personale occupato in azienda, sia nella fase di consulenza
che nelle successive implementazioni e manutenzioni.

e installazione

* messa a punto

e formazione del personale

e sviluppo applicativo

e sistemi gestionali integrati client/server

e sistemi di office automation

e sistemi database e relative applicazioni

e strumenti di Bl: analisi sui dati aziendali

¢ CRM / Gestione relazione con i clienti: marketing, sales, post vendita
e gestione dati in mobilita

A integrazione della propria offerta, i-Tech fornisce anche servizi di progettazione e implementazione di soluzioni
internet e intranet.
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